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Holaluz consigue beneficios y entra
en las baterias domésticas con Tesla

COMERCIALIZACION/ L a energética catalana espera terminar el afio con una facturacion de 100 millones
de euros y un ebitda de 500.000 euros. En 2017, la compafifa confia en llegar a 160.000 abonados.

Artur Zanén. Barcelonza

Holaluz prevé terminar este
ejercicio con una facturacion
de 100 millones de euros, lo
que supone un incremento
del 43% sobre los 70 millones
con los que termind 2015. La
comercializadora online de
electricidad espera acabar es-
te afio con 85.000 clientes en
toda Espana.

“Los datos siguen el plan de
negocio que nos habiamos
marcado; nos habiamos pro-
puesto varias metas volantes
para conseguir un objetivo fi-
nal que no es facil”, explica
Carlota Pi, cofundadora de la
compaiia,

El principal cambio que ha
experimentado Holaluz es la
consecucion de un resultado
positivo o de punto muerto,
con un ebitda positivo de me-
dio millon de euros. “En 2014
tuvimos unos pequeiios bene-
ficios por un incremento no-
table de los clientes y en 2015
tuvimos que reforzar la es-
tructura para hacer frente a
dicho aumento; pero este afio
podemos decir que son unas
cifras sostenibles”, indica la
directiva.

Pi, junto con los otros dos
fundadores -Oriol Vila y Fe-
rran Nogué- vy el director co-
mercial, Carles Leg, controla
€l 90% de la compaiiia. El res-
to estd en manos de Axon, una
firma inversora con sede en
Madrid que suscribié una
ampliacion de capital de cua-
tro millones de euros a princi-
pios de este afio.

El pasado septiembre, Ho-
laluz desarrollo su primera
campaia de publicidad en
medios masivos. “Entre esta
inversion en marketing v la
entrada de los nuevos socios,
teniamos la necesidad de dar

Ferran Nogué, Carlota Pi, Oriol Vila, cofundadores de la comercializadora online Holaluz.

La empresa

ha comenzado

a comprar baterias
al fabricante

de coches de EEUU

un salto importante, que se ha
producido”, subraya Pi.
Convistas a 2017, lacompa-
nia quiere alcanzar los
160.000 clientes, lo que su-
pondria casi duplicar la cifra
actual, con el objetivo de tener
una base importante de abo-
nados con la que entrar en
nuevos campos. Uno de los
principales canales para con-
seguir nuevas altas es el boca-
oreja: el 29% de los nuevos
abonados procede de esta via.
“Ahora, sobre todo queremos

Una plantilla
con cien puestos
de trabajo

Procedentes de otras
compafiias del sector

y tras ver que existia

un nicho para vender
electricidad “de otra
manera’, Pi, Nogué y Vila
fundaron Holaluz en 2010.
Actualmente, la empresa
da empleo a cien personas
de forma directa y sus
principales clientes, por
nlmero, son hogares,

si bien también existen
pequefias y medianas
empresas. Su sede esta
en Barcelona.

El 90% de la firma
esta en manos de los
tres cofundadores y
de un directivo; Axon
controla un 10%

tener productos relacionados
con la autoproduccion, el al-
macenamiento y la movili-
dad”, apunta Carlota Pi.

La emprendedora se refie-
re a lo que muchos expertos
ven como el futuro: placas so-
lares en el techo de una casao
un edificio y baterias para
guardar la energia para el co-
che o para el consumo do-
meéstico, sin necesidad de co-
nectarse a la red eléetrica.
“Tenemos una energia solar
brutal en Espafiaen compara-

cién con el resto de la UE, y
aqui el BOE parece que nie-
gue laley de la gravedad”, iro-
niza en relacion a las restric-
ciones para el autoconsumo.

Holaluz prevé realizar va-
rias pruebas piloto este afio en
Espana en diferentes circuns-
tancias. “Queremos ser el
Airbnb de la energia”, resu-
me, Paraello, hacomenzadoa
comprar material a Tesla, el
fabricante de vehiculos pre-
mium completamente eléc-
tricos, que en 2017 abrird sen-
das oficinas en Barcelonay en
Madrid.

Tecnologiay disefio
“Estamos trabajando con
Tesla porque su tecnologia es
la mejor, las baterias tienen
una gran capacidad y su dise-
fio es bonito, de manera que
se podrian integrar en una ca-
sa como un electrodomeésti-
co”, apunta ladirectiva.

El deseo de Pi es “dar un
paso mas” y crear una “alian-
za estratégica” con Teslaen el
futuro, pero cree que todavia
es pronto, Se debe avanzar en
varios aspectos que ahora son
una incognita: ;como y quién
debe gestionar las baterias?,
sse alquilan o se compran?,
scomo se financian?... Segin
la cofundadora de Holaluz, la
tecnologia que estin comen-
zando a probar se amortizaen
ocho afios.

Holaluz es una de las ener-
geéticas independientes de
grandes grupos que se han
desarrollado en los tltimos
aos al calor de la liberaliza-
cion de la comercializacion.
Aunque su facturacion estd
lejos de Factor, Audax, Nexus
vy VM, ha hallado un hueco
dentro del segmento online y
de certificado verde.



